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Workshop 3/2021
Meetings mit Ergebnis
Die meisten Meetings sind langweilig und eine teure Zeitverschwendung.
Was wollen wir bei einem Meeting erreichen? Wir wollen Ergebnisse, die
von allen mitgetragen werden. Wie machen wir das? Es gibt Spielregeln.

Die kleinen Spielregeln (Beispiele)
Nur eine Frage pro Beitrag und jeder Beitrag sollte nicht länger als eine
Minute sein. Sprechen Sie zur Sache, sprechen Sie nicht über andere.

Die großen Spielregeln (Beispiele)
"Zeit bindet" Wir können jeden erreichen, wenn wir uns nur die Zeit für
ihn oder für sie nehmen.
"Zuhören" Zum Zuhören gehört mehr als das Abwarten bis der andere
"fertig ist". Wir sollten verstehen, was der andere sagt, was er meint, was
er möchte. Und wir sollten im Gesagten Gemeinsamkeiten suche.
"Suche die Gemeinsamkeiten". Auf ihnen, egal wie groß, können wir
aufbauen. Gemeinsamkeiten sind der Garant für belastbare Ergebnisse.
"Wer andere stark macht, der hat starke Partner." Sehen Sie im
anderen nicht Ihren Gegner, sehen Sie in ihm Ihren Partner oder Ihre
Partnerin. Geben Sie anderen, die Möglichkeit etwas beizutragen zum dem,
was am Ende allen weiterhelfen kann.

Was Sie lernen
Sie lernen Fragen zu stellen, die Ihnen belastbare Antworten geben. Sie
lernen besser zuzuhören und durch Nachfragen Inhalte im Detail zu
beleuchten. Sie greifen die Gedanken Ihrer Gesprächspartner auf, führen
sie fort und entwickeln mit ihnen zusammen gemeinsame Inhalte. Ihre Er-
gebnisse sind belastbar. Sie lernen, sie besser zu sichern und umzusetzen.

Grundlagen und Zusammenhänge
Wissenschaftlich fundiert, wirtschaftlich bewährt, sozial verträglich und
moralisch integer dient die offene Wirtschafts- und Soziallehre
“LiebeMachtSinn” als Grundlage der Spielregeln. Die größten, ältesten und
erfolgreichsten Unternehmen und Persönlichkeiten nutzen die Spielregeln.

Workshop Angebot / Lieferumfang
Standard 1 / 1 Tag, 5-8 Personen; Beispiele, Übungen, Fragezeit, Doku
Optionen 1 / 2 Tag; Privatissimum, Eins-zu-Eins; Key Note; Vorlesung

Ort Ihrer Wahl, offline / online Skype®, Zoom®, MS Teams®

Wir senden Ihnen gerne Ihr persönliches Angebot:
personality@renescholz.com

NB All services are also available in English. Please inquire.©
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